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TECNOLOGIA

Casal austriaco da “bailinho
tecnologico” na Madeira

A Connecting Software, com sede em Viena e escritérios também
na Eslovaquia e nos EUA, abriu um centro de tecnologia no Funchal,
onde ja trabalham 12 pessoas e encontrou mais do que beneficios fiscais.

AC

prevé

Thomas ¢ Maria Berndorter esta-

ramde férias em Tenerife quando
ouviramum programanaridioso-
bre parais iis na Europa, em
particularsobre asilhas Candrias

> a Madeira. Como o governo da
Esloviquia, onde tinham instala-
do oprimeiro centro de desenvol-

vimento, estava aaumentar os im-
postos, pesquisaram mais sobre o
pais ¢ as condicdes fiscais paraem-
presas no “offshore” madeirense.
“Viemos ao Funchal ¢ apaixona-
mo-nosporestailha maravilhosa”,
conta ao Negocios o CEO da Con-
necting Software.

Alémdos beneficios natribu-
taciio, que estiveram naorigemda
decisio de investimento concre-
tizada em 2017, o casal austriaco
ficou surpreendido com o apoio
local - dapolitica d universidade
—eporencontrar “um pais ambi-
cioso quese esforcapor se tornar

“adavez melhor” e emque “acri-
se econdmicaparece ter causado
umamudanca positivanamenta-
lidade” das pessoas. O que estava
previsto ser um mero escritorio

de representaciio com cinco pes-
soas, tornou-se um “hub” tecno-
ldgico que conta ja com 12 pes-
soas e prevé chegar em breve as
duas dezenas.

“Comecamos por trazer ‘de-
velopers’ [programadores| e, gra-
¢as aos excelentes resultados,

agora temos ¢ ‘software testers’
¢ também cridmos um departa-
mento de marketing. O proximo
passo ¢ acrescentar uma equipa
de manutenciio. Estamos con-
vencidos sobre o potencial. E no
futuro podemos expandir para o
Brasil por causa da proximidade
comos EUA e por falar a mesma
lingua”, aponta o empreendedor,
que em 2007 se apercebeu das di-
ficuldades das empresas a0 usa-
remvarias aplicacoes incompati-
veis, ¢ montou um negécio que
fornece uma plataforma e produ-
tos para integrar ¢ sincronizar
“software”.

S6 com investimento proprio
—“ndo queria comprometera vi-
530 a0 trazer para dentro da em-
presabancos ou capitais derisco”

em breve a equipa no Funchal até as duas dezenas de colaboradores.

-, criou a operaciio eslovaca em
Malacky por causa da vantagem
fiscal,dos custos laborais inferio-
res e da proximidade a sede em
Viena; e abriu depois um escrito-
rio comercial em Denver (Colo-
rado) para atender os clientes
norte-americanos, antes de en-
trar no Centro Internacional de
Negocios, conhecido por Zona
Franca da Madeira.

Com uma faturacio anual a
rondaros dois milhdes de euros, a
Connecting Software emprega
atualmente cercade 40 pessoas de
12 nacionalidades. Tem clientes
numa centena de paises espalha-
dos pelo mundo, num total de mil
clientes do setor ptiblico ¢ priv
do. L o caso do Ministério da Jus-
tica e do Parlamento no Canada,
devirios servicos governamentais
na Nova Zelandia ou de grandes
empresas privadas, como a Secu-
ritas (seguranca) ou o britanico
Compass Group, que ¢ considera-
doomaiorfornecedor mundial de
servicos alimentares. |

ANTONIO LARGUESA

http://quiosque.cofina.pt/jornal-de-negocios

TOME NOTA

Porque é
atrativa a ilha
da Madeira?

Além dos impostos mais baixos, o
lider da Connecting Software elen-
ca outros fatores relevantes para
investidores da area tecnolégicae
que encontrou neste arquipélago.

APOIO LOCAL

Ao chegar ao Funchal encontrou
“muito apoio local”: a nivel poli-
tico, através do gabinete de inves-
timento, na Universidade e no
aconselhamento fiscal da consul-
tora Mad.Intax na Zona Franca.

QUALIDADE DE VIDA
“Porqué trabalhar no frio do Nor-
te [europeu] ou em zonas urhanas
desenvolvidas, se posso residir no
paraiso?” A qualidade de vida,
que abarca natureza, comida ou
bom tempo, consegue “atrair ta-
lentos de todo 0 mundo”.

CONCORRENCIA LONGE
Para quem “valoriza a baixa flu-
tuacdo e parcerias de longo prazo
comaequipa”, é um beneficio es-
tar numa regido pequena e ter
“mais influéncia sobre operado-
res locais”, enquanto noutros pai-
ses enfrenta mais concorréncia.

FUSO HORARIO

E nos EUA que se vendem 40%
das licencas de software. “E com
o fuso horario da Madeira conse-
gue trabalhar com a Europa e ter
horarios de funcionamento sobre-
postos com a costa oeste e leste,
o que é confortavel e eficaz.”

PERGUNTAS A
THOMAS
BERNDORFER

CEO da Connecting Software

“Greves sao
uma coisa
que chateia”

0 empresario critica o Gover-
no portugués por “obrigar as
empresas a tratar os funcio-
ndrios como criancas”.

Como tem sido a experiéncia

comoinvestidor em Portugal?

Nos EUA e na Austria, os indi-
viduos assumem a conducdo da
suapropria vida. Sente-se o indi-
vidualismo e aliberdade parato-
mar decisdes. Aqui em Portugal,
o pensamento antigo dificultaa
rapidez do sucesso. O Governo
obriga as empresas a serem res-
ponsaveis por tudo em relacdo
aos funcionarios e a trata-los
como criancas. Por vezes é até
embaracoso,  especialmente
quando tens especialistas alta-
mente qualificados na equipa. As
greves também sdo uma coisa
que chateia, pois diminuem
imensamente o fluxo de traba-
lho. Aqui as pessoas querem que
alguém resolva as coisas por elas.
Comoinvestidor prefiro trabalhar
com quem sabe o que quer e
como alcanca-lo.

Qual é o maior desafio?

Até ao momento ¢é a falta de
conhecimento sobre a cultura.
Um bom negdcio requer estabi-
lidade. Qualquer mercado, por si,
é suficientemente imprevisivel,
porisso precisas de relacdes sus-
tentdveis com o Governo e com
as pessoas dentro e fora da em-
presa. Depois podes agir como
um empreendedor - porque sa-
bes o que esperar. Mas estou sa-
tisfeito com as condicdes neste
ano e meio. Estou grato pela
abertura e por ter sido bemaco-
Ihido na Madeira. Estamos felizes
por estar a crescer aqui, acontra-
tar mais gente e a pagar impos-
tos porisso. ®
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